INTEGRARE ECONOMICA iN AMERICA DE NORD
,JUBESTE-TI VECINUL §I INLATURA TAXELE
VAMALE“- NAFTA -

ECONOMIC INTEGRATION IN NORTH AMERICA
“LOVE YOUR NEIGHBOUR AND REMOVE CUSTOMS
DUTY” - NAFTA -

Doctorand Ana-Maria TUDOR
Doctorand Alexandru-Marius TUDOR

Rezumat: Extinderea procesului de regionalizare la scard planetara prin aparitia unor noi
grupari de cooperare i integrare economicd, a determinat tarile dezvoltate din America de Nord sa
se gandeasca i ele la o forma de asociere care sa le reprezinte mai bine interesele si sa le acopere
riscurile in relatiile cu celelalte state ale lumii, aflate si ele in astfel de raporturi. Primul pas pentru
solutionarea acestor probleme regionale a fost semnarea unui tratat de liberalizare a comerfului intre
Statele Unite ale Americii, Canada si Mexic. Drept urmare, la 1 ianuarie 1994, a intrat in vigoare
Acordul Nord-American de Liber Schimb intre Statele Unite ale Americii, Canada si Mexic.
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Abstract: Extending the regionalization process on a planetary scale, by the appearance of
new cooperation and economic integration groups, determined the developed countries of North
America to form an association to represent their best interests and to cover the risk in dealing with
other countries of the world, that are found in similar relations. The first step in solving these regional
problems, was signing an agreement on free trade between the United States of America, Canada
and Mexico. Due to this, on January 1, 1994, the North American Free Trade Agreement between
the United States, Canada, and Mexico (NAFTA) entered into force.
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alianta economica, cu un potential uriag de utilizare a fortei de munca
in conditii de inalta productivitate si randament, care sa determine
cresterea nivelului de trai si careia sa i se alature in viitor si alte state,
astfel incat sa genereze efecte deosebite asupra relatjilor economice cu alte tari sau
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grupari regionale, Acordul Nord-American de Liber Schimb (NAFTA) este un pact
menit sa elimine barierele tarifare si netarifar la majoritatea bunurilor produse si
comercializate in America de Nord. NAFTA a devenit functional intre Statele Unite
ale Americii, Canada si Mexic la 1 ianuarie 1994. Ca méarime, NAFTA reprezintd a
doua zona de liber schimb a lumii, unind 365 de milioane de consumatori din cele
trei state intr-o singura piata libera.

Ambasadorul Robert Zoeltick, reprezentantul Statelor Unite pentru comert,
sublinia, in discursul sdu din 26 iulie 2001, importanta Acordului Nord-American de
Liber Schimb: “Putem incepe cu ceea ce NAFTA si liberul schimb au insemnat
pentru familia medie americand, si acestea sunt estimari conservatoare: NAFTA si
Runda Uruguay au avut ca efecte venituri mai mari si scaderea prefurilor bunurilor,
rezultand beneficii de 1300-2000 de dolari pe an pentru o familie de patru persoane.
Acestia sunt bani reali pentru fermieri, profesori, ofiteri de politie si functionari
publici. Adevaratji beneficiari sunt americanii cu venituri mici, care sufera o povara
disproportionatd cand preturile alimentelor, imbracamintei si ale altor articole sunt
mentinute la un nivel ridicat, in mod artificial, din cauza barierelor vamale. NAFTA a
atras bunurile si granele americane in Mexic, acest lucru fiind benefic pentru
consumatori, si pastrand locuri de munca calificate in SUA. Dupa cei sapte ani de
implementare NAFTA, exporturile SUA catre Mexic si Canada antreneaza 2,9
milioane de locuri de munca pentru americani, cu 900.000 mai mult decat in 1993.
Asemenea locuri de munca ofera salarii care sunt cu 13-18 % mai mari decét
salariul mediu.” 1

Deci nu este de mirare c& SUA tine foarte mult la acest acord de liber schimb,
avand in vedere efectele pe care le-a avut asupra economiei sale.

NAFTA apare ca o abordare moderna si o continuitate a drumului
deschis in perioada postbelicd a doi precursori celebri: Autopact si FTA.

Autopact

Considerat drept un model pentru un acord sectorial de comert liber,
Autopact (Canada-United States Automotive Agreement) a fost semnat in 1965
intre Canada si SUA cu scopul de a elimina taxele vamale pentru autoturismele
fabricate in una din cele doud tari si expediate in cealaltd tara. In 1995, fluxul
reciproc de schimburi cu autovehicule si componente auto intre Canada si SUA a
ajuns la aproximativ 70 mid. de dolari, iar in prezent acestea reprezinta un sfert din
schimburile intra-nord-americane (exclusiv Mexic). Datoritd faptului ca uzinele

' Breaking Barriers in the America's — The Economist, august 2001.
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canadiene au avut posibilitatea de a se specializa in cateva modele de autoturisme,
cea mai mare parte a productiei acestora a fost trimisa in SUA in schimbul unor
modele care nu se produceau in Canada. Acest pact prezinta avantajele comerfului
liber prin eliminarea taxelor vamale intre doua tari. Drept urmare, in anul 1985 au loc
primele negocieri dintre Canada si SUA privind acordul general de comert liber, care
va intra in vigoare incepand cu data de 1 ianuarie 1991 sub denumirea simpla de
FTA (Canada - United States Free Trade Agreement).

Acordul de comert liber SUA-Canada - FTA

La data de 1 ianuarie 1989 se semneaza Acordul de liber schimb (Canada —
United States Free Trade Agreement), cea mai lunga granita existenta intre doua
state ale globului, granita Canada — SUA devenind astfel libera de taxe vamale.
Datorita acestui lucru in 1996 schimburile reciproce de marfuri dintre cele doua tari
au atins un volum de 381 mid. dolari canadieni, ceea ce inseamna ca la granita
dintre cei doi vecini nord-americani are loc in fiecare zi un flux reciproc de marfuri
care depaseste un miliard de dolari canadieni.

Acest acord de comert liber dintre cele doua tari prevedea eliminarea totala a
taxelor vamale in schimburile reciproce, fie imediat, fie pe perioade de 5 sau 10 ani.
Mai intai taxele vamale au disparut in comeriul reciproc cu masini si utilaje,
calculatoare, mobild, hartie, fitei, pentru ca mai apoi, in 1998, sa fie eliminate si
restul taxelor la produsele considerate mai sensibile precum confectji, produse
alimentare, medicamente. Printre prevederile incluse in acord se numara si
facilitarea accesului marfurilor canadiene pe piata SUA, reglementarea schimburilor
de energie si ameliorarea tratamentului investitiilor straine reciproce. Ca urmare a
acestor prevederi, industria americana a incetat sa mai foloseasca legile din SUA
pentru a se proteja de mérfurile canadiene care aveau preturi mai scizute. In ceea
ce priveste comeriul cu energie, SUA a primit asigurari ca livrarile canadiene de titei
nu vor fi diminuate iar preful acestora nu va fi marit in perioada de deficit de energie.
La réndul ei, SUA s-au angajat sa nu impund taxe la importul de {itei, gaze si
energie electrica importate din Canada.

Acest acord de liber schimb si apoi NAFTA au incurajat economia
canadiand, dar si dependenta ei fatd de Statele Unite, deoarece peste 80% din
export se face astazi pe axa nord-sud, pe cand in 1985 exportul era de 65%.

Acordul Nord American de Liber Schimb (NAFTA)

Acordul Nord-American de Liber Schimb (North American Free Trade
Agreement) este un pact ce are rolul de a elimina barierele tarifare si netarifare la
majoritatea bunurilor produse si comercializate in America de Nord. Acest acord a
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dus ulterior la comertul liber cu bunuri si servicii pe toata aria Americii de Nord. El
apare ca o urmare fireasca a unei convingeri adanc inradacinate in forta comertului
si investitiilor libere. Acordul reprezinta o abordare moderna continuand drumul
deschis in perioada postbelica a celor doi predecesori celebri mentjonati anterior i
anume Autopact si FTA (Canada — United States Free Trade Agreement).

NAFTA a preluat si mentinut de fapt toate prevederile acordului de comert
liber SUA-Canada (FTA — Free Trade Agreement) incheiat anterior si a devenit
functional intre Statele Unite ale Americii, Canada si Mexic la 1 ianuarie 1994.
Acordul a fost semnat la data de 12 august 1992 de catre liderii celor trei tari:
George W. Bush — SUA, Brian Mulroney — Canada, Carlos Salinas de Gortari —
Mexic. Ca marime, NAFTA reprezinta o zona de liber schimb care uneste 365
milioane de consumatori din cele trei state intr-o singuréa piata libera.

Acest Tratat de Comert Liber reglementeaza in cele 22 de capitole si
9 anexe, derularea tranzactjilor comerciale dintre SUA, Canada si Mexic, in vederea
eliminrii barierelor tarifare si netarifare. Cele 7 domenii importante la care face
referire documentul vizeaza: 1) tratamentul national si accesul la piete; 2) reguli de
origine; 3) proceduri vamale; 4) comertul cu servicii; 5) investitii; 6) proprietatea
intelectuala; 7) solutionarea controverselor.

SUA, Canada, Mexic - statele semnatare NAFTA

SUA a efectuat in perioada incheierii acordului o trecere surprinzatoare de la
vechile sale idei de multilateralism la o optjiune mai rezervata in domeniul comerfului
international, si anume regionalismul.

Aceasta schimbare de politica a avut la baza doua cauze.

e 0 prima cauza a rezultat din faptul ca erau frecvente si suparatoare
nemultumirile grupurilor americane cu privire la procesul de liberalizare comerciala
impus de Acordul General pentru Tarife si Comert (The General Agreement on
Tariffs and Trade). Desigur ca o economie ca cea americana nu se putea simtj
multumitd sa negocieze de la egal la egal cu state mult mai pufin dezvoltate si sa
nu-si poatd impune punctul de vedere datorita regulilor GATT. Stagnarea comertului
international in unele domenii foarte dinamice cum ar fi serviciile, investitiile si
drepturile de proprietate intelectuala este atribuitd, de asemenea, tot tipului de relatji
comerciale impuse de GATT.

e a doua mare cauza care a inclinat SUA catre regionalism a fost extinderea
si adancirea Uniunii Europene. Pentru SUA devenea clar faptul ca in Europa
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regionalismul a devenit o politica activa si eficienta. Adancirea integrarii europene nu
a fost insa cauza principala a declangarii procesului de integrare american, ci a
constituit un context favorabil pentru lansarea sa. NAFTA nu era vazut atunci ca un
adversar al UE, ci se astepta ca, la un moment dat, sa se produca o apropiere intre
cele doua puteri regionale.2

De ce au vrut SUA sa realizeze acest acord tocmai cu Canada si Mexic?
Canada era de mult timp in relati comerciale strénse cu firmele americane.
Departamentul de Comert al SUA aprecia ca aproximativ jumatate din exporturile
SUA céatre Canada reprezinta livrari catre filiale sau sucursale americane de pe
teritoriul Canadei si, tinand cont de volumul mare de exporturi al SUA catre Canada,
deducem ca economia SUA era inca dinaintea incheierii acordului foarte strans
legata de cea a Canadei. Era deci normal ca marile concerne americane sa sustina
initiativele de regionalizare.

Si in privinta Mexicului lucrurile sunt clare: mai mult de 40% din exporturile
mexicane de produse prelucrate erau schimburi intre companii, cea mai mare parte
din acestea fiind desigur americane. Totodata, intrarea Mexicului in GATT si
supravegherea strictd a politicilor comerciale a reprezentat o problema pentru
economia mexicana si implicit pentru investitiile americane in Mexic.

Canada nu are o istorie indelungata in privinta politicilor de liberalizare a
comeriului international. De fapt, Canada este ultimul stat industrializat care s-a
aliniat la procesul de liberalizare a schimburilor comerciale (schimbare petrecuta in
cadrul Rundei Tokyo, finalizatad in 1979). Chiar si acum, media tarifarad canadiana
este de peste 8%, valoare de doud ori mai mare decat a SUA. in perioada
premergatoare lansarii NAFTA, Canada avea o activitate economica dominata de
crearea de filiale si sucursale cu activitati productive puternic protejate de importuri
si cu desfacere indeosebi pe piata SUA. Productivitatea medie a muncii in Canada
se situa cu peste 25% sub cea a SUA, iar Canada nu reusea sa obtind succese
notabile in diversificarea pietelor sale de export.

Canada a avut cateva motive bine intemeiate sa sustina regionalizarea. in
primul rand era nevoie de investitii pentru a realiza economii de scara si deci se
impunea o anumita liberalizare a procesului investitional. De asemenea, dorea sa
treaca de barierele vamale americane devenite mai restrictive. A fost prima care a
solicitat, dupa crearea NAFTA, instituirea unei comisii cu sarcina de a armoniza
legislatia comerciala din cele trei tari.

2 Internet: www.nafta-customs.com
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in Mexic existau inci idei conform c&rora integrarea economicd nord-
americana ar duce la dependenta statelor mai putin dezvoltate de economiile
statelor dezvoltate. Aceste idei erau in special sustinute de un sentiment cu radacini
istorice de suspiciune fata de orice initiative americane. ins& odata cu lansarea unei
noi strategii economice a Mexicului, de substituire a importurilor si de extindere a
exporturilor, era imposibil de ignorat imensa piata nord-americana. Atunci cand
conducétorii mexicani au inceput sa realizeze ca investiiile straine directe provenind
din Europa nu vor fi suficiente si ca piata europeana nu se va deschide semnificativ
pentru produsele industriale mexicane, ideea unei zone de liber schimb americane a
parut o scapare pentru economia acestui stat cu o industrie emergenta.

Un alt aspect care a contat mult in decizia finald a Mexicului a fost faptul ca
majoritatea liderilor politici si economici mexicani erau de formatie americana, fiind
absolventi ai marilor universitati din SUA si avand adanc inradacinata conceptia
economiei de piata. Astfel, s-a creat un adevarat curent in cercurile economice
mexicane care sustinea realizarea acordului de liber schimb. S-a lansat atunci un
pachet de reforme care facea ireversibil cursul economic pentru orice echipa
guvernamentald ulterioard si motiva autoritafile din SUA s& priveasca din alta
perspectiva eforturile vecinului mai putin dezvoltat. Cercurile de interese din Mexic
exprimau un sprijin masiv pentru crearea NAFTA, sprijin mai important decat cel
oferit de unele grupuri de interese din SUA. Se apreciazd insa ca gradul de
cunoastere si intelegere reald a efectelor crearii zonei de liber schimb era mai redus
in Mexic decat in SUA. Datoritd compozitiei si atitudinii diferite a Senatului si a
Camerei Deputatilor, guvernul mexican a avut grija ca problema participarii la
NAFTA sa fie lansata in Senat si nu in Camera Deputatilor, unde oponentii erau
mult mai numerosi. Cea mai mare parte a media, indeosebi televiziunea, a sprijinit
initiativa NAFTA.

Astfel, desi este relativ simplu de analizat ratiunea autoritatilor mexicane in
acest domeniu, este mult mai dificil s& se aprecieze si sd se evalueze exact
perceptia publica fata de participarea la NAFTA si de modificarea atitudinii fata
de SUA.

La aparitia sa, NAFTA a avut mai multe semnificatii:
o NAFTA a reprezentat schimbarea politicii SUA in directia regionalizarii, in
pofida vechilor ei conceptii despre multilateralitate;
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o NAFTA este o grupare economicad integrationistd intre superputerea
economica a lumii, SUA, si doua tari cu un potential diferit: Canada ({ard membra
G7) si Mexic, o tara cu economie in dezvoltare;

e alaturarea a doua tari cu venit pe locuitor foarte ridicat uneia cu un venit
substantial mai scazut ne conduce la concluzia c¢a unul dintre scopuri a fost si acela
de a deplasa axa de dezvoltare economica spre sud;

e NAFTA s-a bazat incd din faza negocierilor pe indelungatele relatii
comerciale dintre SUA si Canada, respectiv SUA si Mexic.

Comertul in cadrul NAFTA

In principiu, NAFTA este un acord comercial si, ca atare, are ca scop principal
perfectionarea structurilor economice ale tarilor participante. in vederea crearii unei
zone de liber schimb in cadrul NAFTA s-a pus accent pe inlaturarea progresiva a
taxelor vamale si a barierelor netarifare in calea comerfului cu marfuri intre tarile
membre. Reguli de origine foarte stricte, acestea sunt formulate pentru a face ca
avantajele oferite de NAFTA s& nu se acorde decat bunurilor produse in America de
Nord, pentru a stabili reguli clare si a obtine rezultate previzibile, dar si pentru a
reduce obstacolele administrative pentru exportatorii, importatorii i producatorii
ce-si realizeaza activitatile in virtutea acordului.?

Sub auspiciul NAFTA au fost eliminate toate barierele netarifare la schimbul
cu produse agricole intre SUA si Mexic. Aceste bariere, incluzand politica Mexicului
de “permitere a importurilor” (care fusese singura i cea mai mare bariera la
vanzarile de produse americane in Mexic), au fost transformate fie in taxe pe
valoarea ad3ugata, fie in taxe normale. In plus, multe taxe vamale au fost imediat
eliminate, altele urmand a fi eliminate pe parcursul a 5, 10 sau 15 ani. Eliminarea
imediata a taxelor vamale s-a aplicat unui mare numar de produse agricole. De fapt,
mai mult de jumatate din valoarea comertului cu produse agricole a devenit “duty-
free” chiar cand acordul a intrat in vigoare.

De la infiinfarea sa, NAFTA trebuia abordat in primul rand din punct de
vedere al politicii comerciale a SUA. De la inceputurile NAFTA, presedintele Bush si
mai apoi presedintele Clinton au avut ca scop principal lansarea proiectului lor
pentru iniierea tratativelor de creare a unei zone de comert liber a Americilor, care

3 UNCTAD - Handbook of Economic Integration and Cooperating Grouping of
Developing Countries, vol.| - Geneva, Regional and Suregional Integration Grouping, UN, 1998.
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mai tarziu s-a concretizat in FTAA. S-ar putea spune ca o largire a UE a adus o
largire a Zonei Libere Nord-Americane sau viceversa.

De la crearea NAFTA, SUA au inregistrat o crestere considerabild a
comertului cu celelalte doud tari membre, Canada si Mexic. In vederea reducerii
barierelor din calea comertului intre tarile membre NAFTA, nivelul mediu al taxelor
vamale mexicane s-a situat la 10% in 1993, de 2,5 ori mai mare decat cel al SUA, in
timp ce, in 1999, nivelul taxelor vamale mexicane a scazut la 2%, iar barierele
netarifare au fost eliminate in cea mai mare masura.4 in cazul relatiilor comerciale
intre SUA si Canada, situatia a continuat sa fie aceeasi celei dinaintea crearii
NAFTA, cu mentiunea ca aproape toate schimburile de marfuri intre cele doua tari
sunt in prezent scutite de taxe vamale.

Ponderea comertului NAFTA in comertul mondial total a crescut simtitor in
2000 fata de 1999. Exporturile intra-NAFTA, ca pondere in cadrul exporturilor
mondiale, au crescut de la 35,6% in 1990 la 39,6% in 2000, in timp ce importurile au
scazut cu numai un procent, de la 27,1% la 27,0%. Astfel, balanta comerfului intra-
NAFTA a inregistrat o crestere a excedentului comercial de la 8,5% in 1990, la
12,6% n 2000.5

NAFTA a fost rezultatul unei miscari integrationiste a economiilor nord-
americane, care, devenind tot mai puternica, a facut posibila incheierea acestui
acord.

Factorii care au influentat comertul regional in cadrul NAFTA sunt:

e reformele comerciale aplicate in cadrul NAFTA;

eaplicarea, din partea concurentilor de pe piafa mondiala, a reducerilor,
respectiv eliminarilor tarifelor comerciale negociate la Runda Uruguay;

e cresterea relativ rapida a economiei SUA;

edeprecierea pessos-ului mexican, care s-a produs datorita recesiunii
mexicane din 1995, dar si invaziei pietei mexicane cu importuri din celelalte doua
tari membre NAFTA.

Avand in vedere aspectul tarifar al comerfului regional in cadrul NAFTA, se
constatd o sporire considerabila a gradului de deschidere a pietei mexicane.
Bunurile si servicile SUA si ale Canadei au acces pe piata mexicana. Prin
intermediul NAFTA, tarifele mexicane au fost reduse de la 10% la 3%, iar importante
bariere netarifare (mai ales in sectorul industriei de automobile) au fost eliminate.

4 www.iie.com — International Institute for Economics
5 Raportul Anual al OMC, 2001.
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Si la inceput de mileniu Ill, NAFTA continua sa fie unul dintre principalele
motoare ale cresterii comertului mondial. Astfel, importurile de marfuri ale acestei
regiuni au crescut in 2001 cu 129 miliarde USD, reprezentand mai mult de o cincime
din importurile mondiale de marfuri si aproape jumatate din cresterea comertului
mondial.

NAFTA, UE si Asia de Est domina in prezent economia lumii, cuprinzand 80%
din productia si comertul mondial. Si in cadrul NAFTA, ca si in cadrul UE si Asia de
Est, tarile membre desfasoara schimburi comerciale si cu tari din afara regiunii
respective, comertul intraregional crescand astfel mai rapid decat comerful
interregional.

Parteneri comerciali

Mexicul reprezintd cel de-al doilea partener comercial al Statelor Unite ale
Americii. Daca pentru Mexic, SUA constituie principalul partener comercial,
schimburile economice Canada — Mexic sunt mai reduse ca amploare. Pentru
Canada, SUA reprezinta cel mai important partener comercial, cu care deruleaza
peste doua treimi din importurile si exporturile sale; 86.6% din exporturile totale ale
Canadei sunt destinate partenerilor NAFTA.

Avantaje si dezavantaje

NAFTA a fost un subiect controversat la momentul punerii sale in aplicare, si
inca mai este considerat controversat si in ziua de azi ddin cauza dazacordurilor
existente in ceea ce priveste efectul pe care I-a avut asupra rezidentilor din cele trei
tari. In timp ce unele efecte, cum ar fi cresterea comertului, pot fi considerate atat
pozitive cat si negative, in functie de circumstante, unele efecte sunt in mod evident
pozitive, cum ar fi serviciile de sanatate mai buna, iar altele sunt in mod evident
negative, precum reducerea, in medie, a cresterii PIB-ului. Un rezultat al NAFTA
este ca dependenta Mexicului fata de economia SUA a crescut in mare masura.

Astfel, fiecare parte din acordul NAFTA beneficiaza de anumite avantaje:

e SUA si Canada castigd accesul la piata mexicana, o piata cu peste 80 de
milioane de oameni;

e tinand cont de faptul ca Mexicul este o tara mult mai mica decat SUA, iar
crearea de locuri de munca este acelasi si in SUA si in Mexic, efectul crearii NAFTA
este mult mai mare pentru Mexic;
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e NAFTA a contribuit la cresterea atractivitati Canadei pentru investitorii
straini. In acest sens prevederile NAFTA asigurd o mai mare certitudine si stabilitate
pentru decizile de investiti garantdnd un tratament echitabil, transparent si
nediscriminatoriu al investitorilor si al investitiilor acestora in intreaga zona de
comert liber;

e contributia NAFTA la cresterea productivitatii printr-o concurenta sporita i
inputuri la preturi mai competitive a atras, de asemenea, un volum sporit de investitji
in Canada;

o NAFTA a avut efecte pozitive pentru SUA in ceea ce priveste exporturile,
veniturile, investitiile si locurile de munca, intrucat taxele vamale aplicate de Mexic
s-au redus drastic. Schimburile comerciale cu Mexicul au dus la crearea unui numar
de 90 - 160 de mii de locuri de munca in SUA.

Printre efectele imediate si pe termen mediu ale intrarii in vigoare a NAFTA
mentionam:

e consolidarea stabilitatii economice in regiune;

esporirea considerabila a fluxurilor comerciale si de capital intre statele
semnatare;

e asigurarea conditiilor pentru mentinerea capacitatii concurentiale a firmelor
americane si canadiene in competitia cu cele europene si asiatice prin folosirea
mainii de lucru ieftine mexicane;

e cresterea globala a productiei in regiune si sporirea numarului locurilor de
munca, indeosebi in Mexic;

e dezvoltarea tehnologica a Mexicului si sporirea capacitatii sale de a atrage
investitii straine directe, atat de pe pietele SUA si Canadei, cat si, in general, de pe
pietele internationale;

e potentarea rolului politic al Canadei pe plan regional si a capacitatii sale de
a consolida statutul de stat federal;

e sporirea considerabila a capacitatii concurentiale a Mexicului. Pe aceasta
baza, Mexicul a fost in masura sa incheie acorduri de liber schimb cu unele tari
latino-americane (Chile, Columbia, Venezuela), precum si un acord similar NAFTA
cu Uniunea Europeana (la presiunea europenilor, interesati sa asigure firmelor
europene pe piata mexicana conditii similare celor oferite firmelor americane si
canadiene).
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Corporatiile transnationale sunt sustinatorii cei mai infocati ai constituirii
NAFTA, ele fiind cele mai bine pregatite pentru a face fata oricarei concurente.
Drept urmare, ele si-au putut extinde afacerile extrem de ugor in tarile membre.

Mexicul, unde productia industriald nu s-a bazat pe tehnologii foarte
performante, a oferit 0 mare oportunitate pentru companiile straine, in relatia
productivitate-cost de productie. NAFTA a creat producatorilor canadieni
posibilitatea de a-si utiliza integral potentialul, extinzandu-si sfera de activitate pe o
piatd nord-americana foarte vasta, mai bine integrata si mai eficienta. Producatorii
din zona de liber schimb au acces la marfuri si produse intermediare de cea mai
buna calitate, la preturi rezonabile si scutiri de taxe pentru produsele provenite din
toata America de Nord, astfel ca, cererea consumatorilor este satisfacutd acum de
produse $i servicii de cea mai buna calitate.

Printre consecintele negative ale crearii zonei de liber schimb mentionam :

e unele sectoare economice care nu sunt competitive in plan global risca sa
fie eliminate;

e multe locuri de munca ar putea fi reduse, iar pentru unele societati ar putea
exista riscul falimentarii din cauza deplasarii resurselor economice spre zone care
ofera avantaje comparative mai mari;

e creste cantitatea de importuri, iar acest lucru ar putea cauza un deficit in
cazul in care importurile ajunge la un nivel mai inalt decat exporturile.

NAFTA prezinta insa si o serie de dezavantaje.

Mexicul a suferit cea mai grava crizd economica din ultimii 60 de ani. De la
implementarea NAFTA, somajul a crescut cu 2.000.000 de persoane si 28.000 de
intreprinderi mexicane au falimentat. Totodata, salariul real s-a redus cu o treime la
inceputul NAFTA. Tot din cauza NAFTA aproximativ un milion de fermieri mexicani
au falimentat din cauza importului de cereale din nord. Multe intreprinderi mici i
mijlocii au fost eliminate sub reglementarile NAFTA. Rata poluarii si a bolilor
provocate de acestea, precum hepatita, bolile respiratorii, a crescut atat pentru
mexicani, cat si pentru americanii rezidenti in zona frontierei.

Solutionarea gravei crize economice mexicane din 1995 este insa un
argument in favoarea NAFTA. SUA au ajutat financiar cu suma de 20 mid. USD, iar
Fondul Monetar International cu 17,8 mid. USD. Acesta din urma a reprezentat cel
mai mare ajutor financiar acordat vreodata unei singure tari. Acest lucru nu ar fi fost
posibil dacd NAFTA nu ar fi fost in vigoare si daca nu ar fi prezentat garantia ca
economia mexicana se poate revigora in conditiile derularii in continuare a tratatului.
In aceasta privintd argumentele sunt impértite, deoarece se considera c& existenta
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NAFTA a avut ca efect adancirea parteneriatului nord american insa pe de alta parte
preful platit pentru acest lucru a fost mult prea mare.

NAFTA si UNIUNEA EUROPEANA

Cele mai multe comparatii ale zonei de liber schimb de pe continentul
american se fac cu Uniunea Europeana.

in primul rand, NAFTA este localizatd in America, avand trei membri
fondatori, si anume SUA, Canada si Mexic, si nu are moneda proprie. Exista insa la
nivel de proiect propunerea de introducere pentru cele trei tari membre a unei
monede unice numite amero. Primii pasi in aceasta directie au fost deja facuti prin
crearea Parteneriatului pentru Securitate si Prosperitate intre SUA, Mexic si
Canada, care include si largeste atributiile NAFTA. Uniunea Europeana este situata
in Europa, avand 27 de membri si moneda proprie — Euro.

Uniunea Europeand a atins cel mai inalt grad de integrare regionald —
uniunea economica i monetara, pe cand NAFTA se restrénge la crearea unui
spatiu economic unic.

Ambele grupari permit comertul liber intre statele membre. Atat in cadrul
NAFTA, cat si in Uniunea Europeana nu exista un singur lider desemnat ci exista
mai mulfj lideri, in funcie de tarile participante.

In Europa existd fonduri pentru mecanismele compensatorii in vederea
construirii infrastructurii necesare in tirile membre mai putin dezvoltate. in cadrul
acordului NAFTA, acestea insa nu exista.

Cea mai mare diferenta este cea politica, deoarece natjunile trebuie sa fie
niste democratji stabile inainte de a intra in comunitatea europeana si piata comuna
europeana este un pas intermediar catre unitatea politica.

NAFTA nu dispune de organe executive cu acfiune permanentd, deoarece
s-a dorit diminuarea pana la limita minima a dimensiunii politice a procesului.
Totodata, statele NAFTA nu au o pozitie comuna fata de terti in domeniul taxelor
vamale si isi mentin independenta propriilor lor economii nationale.

Odata cu aparitia Acordului Nord-American de Liber Schimb, statele membre
si-au largit posibilitatile de desfacere a produselor, imbunatatindu-si totodata
competitivitatea propriilor produse. Acest lucru a putut fi realizabil ca urmare a
deplasarii productiei catre zonele geografice ce ofereau o fortd de munca mai ieftina
si mai bine calificatd. Prin acest acord s-a urmarit instaurarea unei puternice aliante
economice, cu un mare potential de utilizare a fortei de munca si de crestere a
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nivelului de trai, existand posibilitatea ca in viitor s& i se alature si alte tari din
Occident.

NAFTA, alaturi de Uniunea Europeana si Asia de Est, domina in prezent
economia lumii, cuprinzand 80% din productia si comertul mondial.
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